ZtODZIEJE MARZY NA ALLEGRO

Twoj Arkusz Kontroli Marzy

Kompletny system do liczenia rentownosci, ochrony przed putapkami SMART! |
skalowania sprzedazy bez strat

3 moduly 7 krokow 10X Wzrost

Ustawienia - Kalkulator - Od diagnozy do petnej Automatyzacja bez

Symulator kontroli marzy proporcjonalnego wzrostu

kosztow

Co znajdziesz w srodku?

Rozdzial 1 - Diagnoza

Trzy putapki, ktore drenujg Twoje konto: btedna
prowizja, mikrokoszty i wielosztuki SMART!

Rozdzial 5 - Automatyzacja

Baselinker, procesy Al i jak obstuzyc 10x wiecej
zamowien bez nowych pracownikow

Rozdzial 2-4 — Narzedzia

Arkusz Ustawienia, Ztota Formuta Marzy Netto i
Symulator SMART! - krok po kroku

Rozdzial 6-7 — Dzialanie

Checklist 7 krokow, kwartalny audyt marzy i
dwa modele wspotpracy

Dla kogo jest ten arkusz?

Dla kazdego sprzedawcy na Allegro, ktory czuje, ze mimo rosnacych obrotow zysk nie rosnie
proporcjonalnie. Jesli obstugujesz minimum 50 zamowien miesiecznie i chcesz wiedziec, ile haprawde
zarabiasz na kazdej paczce - to narzedzie jest dla Ciebie.

O @ Ten ebook to nie teoria. To instrukcja obstugi konkretnego arkusza kalkulacyjnego.
Przygotuj swoje faktury za materiaty pakowe i stawke godzinowa pracownika - bedziesz ich
potrzebowac juz w Rozdziale 2.

matuszczak.pro — Automatyzacja e-commerce, BaselLinker, procesy Al
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ROZDZIAL 1 | DIAGNOZA PROBLEMU |

Gdzie uciekaja Twoje pieniadze?

Prowadzisz sprzedaz na Allegro od miesiecy, a moze nawet lat. Obroty rosng, zamowien
przybywa, a statystyki w Panelu Sprzedawcy cieszg oko. Ale kiedy patrzysz na konto bankowe na
koniec miesiaca, nie widzisz oczekiwanych zyskow. Znasz to uczucie? Nie jestes sam. Tysigce
polskich sprzedawcow wpadaja w te sama putapke - mylg wysoki obrot z realnym zyskiem i nie
wiedzg, gdzie naprawde uciekajg ich pienigdze. W tym rozdziale zdemaskujemy trzech
najgrozniejszych ,ztodziei marzy*, ktorzy cicho i systematycznie drenuja Twoje konto.

- @

Bledne Liczenie Marzy Ignorowane Mikrokoszty Pulapka Wielosztuk SMART!
Matematyczna Putapka Efekt Skali Darmowa Dostawa

Wielu sprzedawcow dodaje Pojedynczy karton czy kawatek Darmowa dostawa dla klienta to w
prowizje do ceny zakupu, zamiast tasmy wydajg sie nieistotne. rzeczywistosci Twoja doptata do
odejmowac ja od ceny koncowe;j. Jednak przy 10 000 paczek kuriera. Przy tanich produktach
Allegro pobiera prowizje od kwoty miesiecznie koszty opakowan i kupowanych zbiorczo koszt
zaptaconej przez klienta - ta czas pakowania moga wyniesc od wysytki potrafi zamienic zysk w
pomytka zjada 3-5% zysku bez 20 do 30 tysiecy ztotych dtugu realng strate.

Twojej wiedzy. operacyjnego.

Jak duzy jest naprawde problem?

Policzmy to na konkretnym przyktadzie. Sprzedawca obstugujacy 100 zamowien dziennie, ktory popetnia wszystkie trzy
btedy jednoczesnie, moze tracic od 5 000 do 10 000 zt miesiecznie - nie zdajac sobie z tego sprawy. To nie sg pienigdze,
ktore "gdzies znikajq". To pieniadze, ktore trafiajg do Allegro, kurierow i dostawcow materiatow pakowych zamiast na Twoje
konto.

Pulapka #1 Pulapka #2 Pulapka #3

Btedna prowizja: -3% na kazdej Mikrokoszty: 2-3 zt na paczce. Przy Wielosztuki SMART!: doptata do

transakgji. Przy 50 000 zt obrotu 100 zamowieniach dziennie to 6 kazdej taniej przesytki. Przy

miesiecznie to 1 500 zt w btaganie. 000-9 000 zt miesiecznie produktach ponizej 30 zt moze to
niewidocznych kosztow. byc strata na kazdym zamowieniu.

Dlaczego to jest grozne?

Problem tkwi w ignorowaniu szczegotow, ktore przy wysokim obrocie zjedza Twoj zysk jak ,motyl w kapuscie". Jesli nie
zaczniesz liczyc rentownosci ZANIM wystawisz oferte, bedziesz pracowac tylko na prowizje Allegro i firmy kurierskie.

Dobra wiadomos¢

Kazda z tych trzech putapek ma konkretne rozwigzanie. Nie potrzebujesz drogiego oprogramowania ani zewnetrznego
ksiegowego. Potrzebujesz odpowiedniego arkusza kalkulacyjnego i wiedzy, jak go uzywac. Doktadnie to znajdziesz w
kolejnych rozdziatach.

D ® Zanim przejdziesz dalej: zastanow sie, ktora z trzech putapek czujesz najbardziej. To pomoze Ci skupic sie ha
tym, co da Ci najwiekszy efekt w najkrotszym czasie.



Putapka #1: Bledne liczenie marzy

Problem, ktory kosztuje Cie
zysku i
Wiekszosc sprzedawcow btednie dodaje prowizje

Allegro do ceny zakupu. To fundamentalny btad,
poniewaz Allegro pobiera prowizje od ceny koncowej,

ktorg ptaci klient. Ta pomytka prowadzi do

niedoszacowania kosztow i pracy ponizej oczekiwanej ‘1 e 6 a "‘f
rentownosci, co kosztuje Cie tysi totych T o4
nto . je Cie tysigce ztotyc :& | — L
miesiecznie. w=_ } e
‘ \ = } “; ‘\ %
Jak wyglada bledne liczenie w —
praktyce?

Sprawdzmy, jak ten btad wyglada w praktyce,
porownujgc metode btedng i prawidtowa.

>( Bledna metoda

Prowizja 10% x cena zakupu 50 zt = 5 zt kosztu.
Marza wydaje sie wynosic 25 zt. Sprzedawca
mysli, ze zarabia dobrze.

W Prawidlowa metoda

Prowizja 10% x cena koncowa 80 zt = 8 zt kosztu.
Realna marza to 22 zt. Roznica 3 zt na sztuce -
przy 1000 zamowien to 3000 zt miesiecznie.

3 74 3 000 71 30 000 71

strata na kazdej sztuce przy miesieczna strata przy 1 000 roczna strata przy 10 000
btednym liczeniu zamowien zamowien

® Zapamietaj: Prowizja Allegro zawsze naliczana jest od ceny, ktorg ptaci klient - nie od Twoje;
ceny zakupu. To pozornie drobna roznica, ktora przy skali sprzedazy moze oznaczac dziesigtki
tysiecy ztotych rocznie.




