Qgskrokéw obnizenia kosztu klienta (CAC) w Allegro

Checklista dla sprzedawcéw Allegro - do wydruku i odhaczania

1. Doktiadna analiza kampanii

o [0 Sprawdz, ktére kampanie generuja sprzedaz, a ktére tylko klikniecia.
e [0 Wytacz nierentowne stowa kluczowe i grupy produktéw.

2. Optymalizacja stawek CPC

o [ Obniz stawki w kampaniach, ktére 'zjadajg budzet' bez konwersji.
o [ Zwieksz stawki w kampaniach, ktére majg wysoka konwersje i zwrot.

3. Poprawa konwersji oferty

« [ Dodaj profesjonalne zdjecia i infografiki.
o [JZadbaj o SEO w tytule i opisach.
o [0 Umiesc wyrazne korzysci i unikalne cechy produktu.

4. Lepsze targetowanie

e [ Skup sie na stowach kluczowych z intencjg zakupu, nie tylko ogdlnych frazach.
o [ Dodaj frazy long-tail (bardziej precyzyjne).

5. Monitorowanie AOV (Sredniej wartosci zamodéwienia)

o [ Zaoferuj pakiety lub produkty komplementarne.
o [ Zaproponuj cross-selling i up-selling (np. 'Kup razem taniej').

6. Kontrola marzy i kosztow

« [ Oblicz realng marze (po prowizji i kosztach logistycznych).
o [ Sprawdz, czy CAC nie przewyzsza zysku brutto na zamowieniu.

7. Automatyzacja raportéow i optymalizacja ciagta

o [ Uzywaj narzedzi typu BaseLinker + Excel/Bl, aby szybciej podejmowac
decyzje.

[0 Raz w tygodniu analizuj CAC, ROl i ROAS - reaguj na zmiany.

0 Tip: Najlepsze efekty osigga sie, gdy taczysz dziatania: nizsze CPC + wyzsza
konwersja + wyzsza marza = nizszy CAC i wiekszy zysk.



